Methodo Biogas e Liquidi — Progetto di
Internazionalizzazione in Polonia e Tailandia

Descrizione del progetto

Il progetto e finalizzato a promuovere lI'espansione commerciale di Methodo in
- POLONIA, paese strategico per l'ingresso nei mercati del Nord EU, dove si
concentrano grandi allevamenti bovini, suini e avicoli di proprieta di grandi gruppi

internazionali;
- TAILANDIA, mercato di riferimento per I'Asia per i prodotti per gli avicoli,
fondamentale per I'espansione nel Sud-Est asiatico (Cina, Vietnam...).

Obiettivi

1) Sviluppare un piano di export per 'espansione commerciale diretta in Polonia e

Tailandia
2) Espansione commerciale mediante presenza diretta con filiale nel mercato

polacco
3) Espansione commerciale mediante distributori nel mercato Tailandese

Risultati

POLONIA: Riorganizzazione della sede commerciale METHODO POLSKA;
acquisizione di circa 25 clienti per la linea Biogas; raggiungimento di un fatturato di

€1 mil.
TAILANDIA: completamento della registrazione prodotti; creazione di una rete

commerciale locale con almeno 3 distributori; raggiungimento di un fatturato di €0,8
mil.
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